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Tesekkur

ktisada giris dersi vermeye ilk basladigimda, ki-

demli bir meslektasim her derse bir fikra anlatarak
baslamami 6giitlemisti. Ogrenciler béylece derse keyifle
baslayip, dersi can kulagiyla dinlerler diye de agiklamusti.
Tavsiyesini hi¢ uygulamadim. Tlkesel olarak meslektasimin
yanlis oldugunu diisinmem degildi nedeni. Her seferinde
uygun bir fikra bulmanin zor olacagint ve uygunsuz bir
fikranin da yersiz kagacagint diisinmiistim.

Ancak sansa bakin ki kitaba giris yapmak icin dogru
bir arag gibi géztiken bir fikraya rastladim. Fikra, pek cogu
Harvard ve MIT’yi yarim birakmus, kiltirl taksi soforle-
riyle taninan Bostonda gegiyor:

Ucag Logan Havaalan’na inen bir kadin, bagajint alip
bir taksiye atlar; Bostonun mitkemmel deniz mahsul-
lerinin tadina varabilecegi bir yere gitmek ister. “Yavru
morina yiyebilecegim bir yere gotiriin beni” der sofore.



Dogal iktisat

Taksici kaglarint hafifce kaldirarak soyle der: “Birisinin
geemis zamanin hikayesinin dilek kipiyle konustugunu
ilk kez duyuyorum.”

Gegmis zamanin hikayesinin dilek kipinin gercekte ne
anlama geldigini cok az kisi bilir. Ben de bilmiyordum ya
da en azindan bildigimin farkinda degildim; internetten ne
olduguna baktim:

Gegmis zamanin hikayesinin dilek kipi (ya da —misli
gecmis zamanin dilek kipi), gercegin aksi olan farazi
bir durumu ya da eylemi ifade eder. Bu durumda, ana
cumlecikteki fiil sartlt bicimde ¢ekilir ve bagimli ciim-
lecikte dilek kipi kullanilmast gerekir.

Iste size saatin “alarmi ertele” diigmesine cok sik ba-
sanlara tanidik gelecek bir 6rnek: “Eger uyuyakalmis ol-
masaydim trenimi ka¢irmis olmayacaktim”.

Tanimdan ve 6rnekten anlagilacagy tizere, fikrada bah-
sedilen kadin aslinda ge¢mis zamanin hikayesinin dilek ki-
pini falan kullanmus degildi. Eger fikra bizi giilduriiyorsa,
bunun sebebi cogumuzun bu zamanin ne oldugu hakkin-
da en ufak bir fikrimizin olmamasidir.

Bunun bir 6nemi var m1? Eskiden bazt psikologlar,
cesitli dilek kipleriyle ilgili teknik ayrintilari bilmedikle-
ti srece insanlarin karst olgusal disiinmeyi” tam olarak
beceremeyeceklerini 6ne sirmislerdi. Ancak arastirmalar
bu iddiayt desteklemiyor. Ornegin, cogu spotr yorumcusu
gecmis zamanin hikayesinin dilek kipini bilmiyor (ya da
en azindan kullanmamay tercih ediyor) gibi goziikseler de
karst olgusal diisinmeyi gayet iyi beceriyorlar: “Beckham
penaltiyt gole evirse, Ingiliz milli takimt uzatmalarda kay-
betmez.”

* Kargwlgusal diisiinme (connterfactual reasoning): Olmayan bir seyi varmus gibi
dustinme —ew.



Tesekkiir

Gegmis zamanin hikayesinin dilek kipini bilmek kot
bir sey degildir. Ancak amaciniz yeni bir dil 6grenmek-
se, bu zamanin bitin teknik ayrintilarini 6grenmek icin
harcamaniz gereken zamani ve ¢abayr daha faydali baska
seyler icin harcayabilirsiniz. Bu gibi ayrintilara odaklanan
kurslar 6grencilere pek eglenceli gelmez ve sasilacak Slcii-
de etkisizdirler.

Ortaokul ve lise yillarinda 4 yil Ispanyolca, Giniversitede
ise 3 donem Almanca dersleri aldim. Bu derslerde, gecmis
zamanin hikayesinin dilek kipine ve 6gretmenin 6nemli ol-
dugunu disindigi gramerle ilgili gizemli konulara epeyce
bir zaman harcadik. Ispanya’ya ve Almanya’ya gittigimde,
en temel diigiincelerimi bile aktarmakta fazlastyla zorlan-
dim. Pek c¢ok arkadagim da benzer seyler yasadiklarini
anlattiar.

Dil 6grenmenin daha etkin bir yolunun oldugunu ilk
kez fark etmem, ABD Baris Gontllilerinin bir tiyesi ola-
rak Nepal'de gorev yapmadan once aldigim egitim sira-
sinda oldu. Program yalnizca 13 hafta siirdli ve daha 6nce
aldigim dil derslerinden bitiintyle farkliydr. Gegmis za-
manin hikayesinin dilek kipinden bir kez bile bahsedilme-
di. Programin amacit bize Nepalce konugmay1 6gretmekti
ve gizemli fiil zamanlarinda ustalasmanin bu amaca giden
yolda 6nemi yoktu. Derslerde, cocuklara ana dillerini 6g-
retme yontemi aynen taklit ediliyordu.

Ogretmenimiz ise basit ciimlelerle baslyor, bize bu
climleleri bir¢ok kez tekrar ettiriyordu. 11k ciimlemiz “bu
sapka cok pahalidir” idi. Nepal’da diikkan sahipleri her sey
icin pazarlik yaptiklarindan kullanisht bir ctimleydi bu. Bir
sonraki adimda farkli bir isim (s6z gelimi ¢orap) kullani-
liyordu ve bizler de “bu ¢orap pahalidir” ciimlesinin Ne-
palcesini aninda soyliyorduk. Amag, disinmeden cevap
vermemizi saglamakt1.
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Dogal iktisat

Kisacast, 6gretmenler, bizim asina oldugumuz bir konuy-
la ilgili basit bir 6rnekle baghyor, bunu bize birkac kez tek-
rar ettiriyor, ardindan da ufak tefek degisiklikler yapiyor ve
bize tekrar pratik yaptiriyorlardi. Kendi basimiza bir seyler
yapabilecek diizeye geldigimizde (ama kesinlikle daha 6nce
degil), bize biraz daha ileri diizeyde seyler 6gretiyorlards.

Programda, 13 hafta sonra konusabilir hale gelmemiz
hedefleniyordu. Arkadaslarimla birlikte ilkeye geldikten
kisa bir siire sonra Nepalce fen ve matematik dersleri 6g-
retmem gerekiyordu. Sifirdan baslayarak bunu basardik.
Bu stireg, geleneksel dil kurslarinda asla yasamadigim bir
Ozgliven duygusu kazandirmistr.

Bu nedenle 6gretimde “az ama 6z yaklasiminin ne ka-
dar etkili oldugunu uzun siire 6nce fark etmemi saglayan
Nepalce 6gretmenlerime 6ncelikle tesekkiir etmek istiyo-
rum. Takip eden yillarda 6grencilerimle birlikte kesfetti-
gim tzere bu yontem, iktisadin temel fikirlerini 6grenme
deneyimini de dénustirebilir.

Iktisada giris dersleri alan 6grenciler zamanlarinin cogu-
nu, iktisatta ge¢mis zamanin hikayesinin dilek kipine denk
disen seyleri anlamak icin ¢abalamaya harctyorlar. Bunun
aksine, iktisatla ilgili bu kitapta karsilasacaginiz fikirler, acik-
lanmasina yardimci olduklari giindelik yasam deneyimleri
baglaminda ele alinmaktadir. Tktisat 6grenmek yeni bir dil
Ogrenmeye benzer. Yavas yavas ilerlemek ve her fikri gesitli
baglamlarda degerlendirmek 6nem tagir. Eger bu 6grenim
yonteminin Universitede aldiginiz giris dersinde kullanilan
yontemden Ustiin oldugunu kesfederseniz, litfen Nepalce
ogretmenlerime tesekkiir etmeyi unutmayin.

Bu kitab1 yazarken pek cok kisinin desteginden fayda-
landim. Hal Bierman, Chris Frank, Hayden Frank, Srina-
gesh Gavirneni, Tom Gilovich, Bob Libby, Ellen McCol-
lister, Phil Miller, Michael O’Hare, Dennis Regan ve Andy

xii



Tesekkiir

Ruina, calismanin ilk taslaklartyla ilgili yaptiklart yorum-
larla kitabin gelismesine pek ¢ok bakimdan katk: sagladi-
lar. Onlara ne kadar tesekkir etsem az. Bagkalarinin da
yardimlart oldu. Eski hocam George Akerlof’un ve eski
meslektastm Richard Thaler’in fikitlerine yer verdigim
bazt okurlarin dikkatinden kagmayacaktir. Ancak entelek-
tiiel olarak en fazla bor¢lu oldugum kisi, yasayan en biyiik
dogal iktisatct olan Thomas Schelling’dir. Bu kitabt ona
ithaf ediyorum.

Andrew Wylie ile William Frucht’a da minnettarim.
Onlar olmasayd1 bu kitap muhtemelen elinize ulasamazdu.
Cok degerli katkilarindan dolayr arastirma gorevlileri Pi-
yush Nayyar, Elizabeth Seward, Maria Cristina Cavagnaro
ile Matthew Leighton’a da tesekkiir ediyorum. Son asa-
mada metni okuyarak gerekli diizeltmeleri yapan Chrisona
Schmidt’e de tesekkiir bor¢luyum.

Cizimleriyle kitaptaki pek cok 6rnegi stsleyen Mick
Stevens ile calismak bir zevkti. Kiskanclik huyum pek
yoktur, ancak kendi meslegimden daha eglenceli oldugunu
hayal edebilecegim tek meslek Stevens’inki. Yillar boyun-
ca, sinifta tartisngim Srneklerle bir sekilde ilgili olan basit
cizimleri ya da baska sekilleri mimkiin oldugunca kul-
lanmaya c¢alisum. Bu uygulama, 6grenme teorisyenlerinin
muhtemelen agiklayabilecekleri nedenlerle, her ne kadar
cizimleri hem ¢ogunlukla komik 6lctide acemice hem de
belirli bir iktisadi icerik tasimaktan uzak olsa da, 6yle gori-
niyor ki fikirlerin 6grencilerin zihinlerinde daha iyi yer et-
mesini sagliyorlar. Ogrencilerimi, karsilastiklart yeni fikir-
lerle ilgili basit ¢izimler yapmaya tesvik ediyorum. Onlara,
“notlarinizin yanina ciziktiriverin” diyorum. Cizilebilecek
fikirleri New Yorkerin karikatiiristlerinden birisine anlatip,
tizerinden sadece birkag¢ giin gectikten sonra bu fikirlerin
hayal etmeye ciiret edebilecegimden ¢ok daha iyi bir bi-
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Dogal iktisat

¢imde derginin sayfalarinda yer aldigini gérmek ne kadar
muhtesem bir zevk.

1980’lerin baslarinda Cornell Universitesi'nde diizen-
ledikleri programa beni kabul eden John S. Knight Aka-
demik Disiplinlerde Yazi Yazma Enstitist’ne 6zellikle te-
sekkir etmek istiyorum. Bu programa katilmasaydim, bu
kitabin ortaya ¢ikmasina yol acan dogal iktisat hakkindaki
6devlerle hig ilgilenmeyecektim.

Hepsinden 6nemlisi, bu kitaba esin kaynagt olan ilham
verici yazilarindan oOtirii 6grencilerime tesekkiir etmek
istiyorum. Ogrencilerin sorduklart sorularin ancak kiiciik
bir bélimii kitabin son taslaginda yer alabildi. Bu son aga-
maya kadar gelenler, aralarindan sectigim binlerce yaziya
harcanan emek sayesinde bu kadar parlak olabildiler.

Bu kitaptaki sorularin ¢ogunda dogrudan dogruya 6g-
rencilerin yazilarindan esinlendim. Her sorunun sonunda
parantez i¢inde 6grencinin ismini belirttim. Bazi sorularda
ise esin kaynagim, ¢ogu iktisatcilar tarafindan kaleme alin-
mis olan makaleler ya da kitaplar oldu. Bu sorularin sonun-
da da yazarlarin isimlerini parantez icinde belirttim. Yazar
ismi olmayan sorularin cogu, ya kendi yazilarimdan aldigim
ya da dersler icin gelistirdigim 6rneklere dayanmaktadir.

Ancak kimin tarafindan kaleme alindigini tespit ede-
medigim, ilhamini 6grenci yazilarindan alan tg soru kaldu.
Kitabin daha sonraki baskilarinda isimlerinden bahsedebil-
mem icin yazanlarin benimle iletisime gececeklerini umut
ederek bu sorulari asagida alt alta yaziyorum: (1) Neden stit
dikdortgen kutularda satilirken, mesrubatlar yuvarlak olan-
larda satilir? (s. 25) ; (2) Neden pek ¢cok barda su parayla
satilirken, fistiklar bedavadir? (s. 43); (3) Araba kiralama sir-
ketleri rezervasyonun son anda iptal edilmesi durumunda
ceza almazken, hem oteller hem de havayolu sirketleri ayn1
durumda neden epeyce yiiksek ticretler aliyorlar? (s. 115)

Xiv



Araba bankamatiklerinin tus takimi digmeleri tize-
rinde neden gérme engelliler icin kabartma yazi-
lar vardir? Bu makineleri kullananlar neredeyse istisnasiz
surticiilerdir ve bunlardan hicbirisi de kor degildir. Eski
ogrencilerimden Bill Tjoa’ya gore bankamatik treticileri
normal makinelerin tus takimi diigmelerinde gérme en-
gelliler icin kabartma yazi kullanmak zorunda olduklart
icin biitiin makinelerin ayni sekilde yapilmasi daha ucuza
gelir. Bunun alternatifi, iki ayr1 tus takimi diigmesi stoku
tutmay1 ve her makinenin dogru yere gittiginden emin ol-
may1 gerektirecektir. Eger kabartma yazilar gbzleri géren
kullanicilar i¢in sorun yaratsaydi, ilave masraf yapilmasi-
nin bir gerekgesi olabilirdi. Ancak kabartma yazilar onlar
icin sorun yaratmaz.
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Araba bankamatiklerinin tus takimi diigmelerinde gérme engelliler
icin kabartma yazilar: Neden olmasin?
GIZEN: MICK STEVENS

Bay Tjoa’nin sorusu, iktisada giris dersinde verdigim
“dogal iktisat” 6devi i¢in hazirladig iki kisa yazidan birinin
basligrydi. Verdigim 6dev tam olarak soyleydi: “Kisisel ola-
rak gbzlemlediginiz bir olay ya da davranis kalibr hakkinda
ilging bir soru hazirlayip cevaplamak icin derste tartisilan
ilke ya da ilkeleri kullanin.”

“Yazinin uzunlugu 500 kelimeyi asmamalidir” diye yaz-
mistim. “Bircok mitkemmel yazt bu kadar uzun bile de-
gildir. Liitfen karmagik bir terminolojiyle yazinizi gereksiz
yere stslemeye ¢alismayin. Hic iktisat dersi almamis bir
akrabanizla konustugunuzu hayal edin. En iyi yazilar boyle
bir insanin agikca anlayabilecegi yazilardir ve bu yazilarda
genellikle cebir ya da grafikler kullanilmaz.”



Giris

Bill Tjoa’nin bankamatiklerle ilgili sorusunda oldugu
gibi en iyi sorular iginde paradoks égesi tasirlar. Ornegin,
simdiye kadarki en begendim soruyu 1997°de Jennifer
Dulski hazirlamisti: “Neden gelinler bir daha giymeyecek-
leri bir gelinlik icin birkag¢ bin sterlin gibi buyik bir para
harcarken, damatlar gelecekte bircok kez ihtiya¢ duyabile-
cekleri bir takim elbiseyi satin almayip ¢ogunlukla ucuz bir
takim elbise kiralamayi tercih ederler?”

Dulski, ¢cogu gelinin diigiin giniinde bir nevi moda
gobsterisi yapmayi arzulamast ylziinden kiralama sirketinin
farkli farkli (belki de her beden icin kirk ya da elli cesit)
gelinliklerden olusan biiytik bir stok tutmast gerekecegi-
ni ileri stirtiyordu. Bu nedenle her gelinlik ancak nadiren,
dort ya da bes yilda bir kiralanacaktir. Sirket, masraflarini
ctkarmak icin gelinligin satis fiyatindan daha yiksek bir
kiralama ticreti talep etmek zorunda kalacaktir. Bu durum-
da, satin almak daha ucuza gelecegi icin kimse kiralamak
yoluna gitmez. Bunun aksine, damatlar standart bir tarzla
yetinmeye raz1 olduklart icin kiralama sirketi, stokunda her
bedenden iki ya da tg takim elbise bulundurarak bu pi-
yasaya hizmet saglayabilecektir. Boylece, her takim yilda
bircok kez kiralanacagy icin kiralama tcreti takimin satin
alma fiyatina gére oldukea disiik bir rakam olacaktir.

Yillar boyunca topladigim dogal iktisat 6rneklerinin en
ilging olanlarint bir araya getiren bu kitap, insanlarin giin-
lik davranislarinda karsilastigimiz muammalart inceleyip
aciklama getirmekten zevk alan Bill Tjoa ve Jennifer Duls-
ki gibi insanlar i¢in hazirlandi. Her ne kadar pek ¢cok kimse
iktisadin gizemli ve anlagilmaz bir konu oldugunu distn-
se de aslinda iktisadin temel ilkeleri basittir ve sagduyuya
hitap eder. Bu ilkelerin somut 6rnekler baglaminda nasil
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ise yaradigini gérmek, bu ilkelerin fazla ugrasmadan iyice
ogrenilmesi olanagini verir.

Ne yazik ki okullarda iktisat dersleri genellikle béyle
égretilmiyor. Cornell Universitesi’'nde ders vermeye bas-
ladiktan kisa bir stire sonra farkli sehirlerde yasayan arka-
daslarim bana Ed Arno’nun New Yorkerda ¢ikan asagidaki
karikattriini génderdiler:

. B B
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( , 3/\ |
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@ \

“Seni Marty Thorndecker ile tanistirmak istiyorum. Kendisi iktisat¢i
ama son derece hos biridir”
CIZEN: Ed ARNO © 1974 THE NEW YORKER DERGISI

Karikatiirler veridir. Eger insanlar karikattirleri eglen-
celi buluyorsa, bu bize dinya hakkinda bir seyler soyler.
Sosyal etkinliklerde karsilastigim, bana ne is yaptigimt so-
ran insanlara iktisat¢t oldugumu soyledigimde ytizlerinde
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olusan hayal kiriklig ifadesi dikkatimi ¢ekmeye basladigin-
da daha Arno’nun karikatiirii yayimlanmamisti bile. Biraz
konusunca, bu insanlarin ¢ogu yillarca 6nce aldiklarr ikti-
sada giris derslerinin “sevimsiz grafiklerle dolu” oldugunu
soyluyorlardi.

Gorece az sayida lisans 6grencisi iktisat alaninda 6gre-
nim goriyor.! Tktisat doktorast yapanlarin orant énemsiz
denebilecek kadar diigiik. Yine de denklem ve grafiklerle
tika basa dolu olan bircok iktisada giris dersi, bu 6nemsiz
denebilecek kadar kiiciik kesime hitap edecek sekilde ha-
zitlantyor.

Sonucta, bu dersleri alan bircok grenci fazla bir sey
ogrenmiyor. Temel iktisat bilgilerini 6l¢cmek icin bu 6gren-
cilere dersi almalarindan alt1 ay sonra testler uygulandigin-
da, performanslari hi¢ giris dersi almamus diger 6grenci-
lerden o kadar da iyi olmuyor.” Bu bir skandaldir. Bir tni-
versite, hicbir deger kazandirmayan dersler icin bu kadar
buytk paralar almayr nasil hakli gosterebilir?

Iktisadin en temel ilkelerinin bile anlasiimamis oldugu
goriliyor. Iktisat dersi aldiysaniz “firsat maliyeti” ifadesi-
ni duymussunuzdur. Bir etkinlikle ugrasmanin firsat mali-
yeti, bu etkinligi yaparken vazge¢mek zorunda kaldiginiz
her seyin degeridir.

Bir 6rnek vererek agiklayalim: Farz edelim ki bu ge-
ceki Eric Clapton konseri i¢in tcretsiz bir bilet kazandi-
niz. Bileti baskasina satmaniz miimkiin degil. Ayni gece
Bob Dylan da sahneye cikiyor ve ilgilendiginiz tek diger
etkinlik Dylan’in konseri. Dylan bileti 40 sterlin ve normal
bir ginde Dylan konserine gitmek i¢in 50 sterlini gézden
ctkarmaya razisiniz (Baska bir deyisle Dylan bileti 50 ster-
linden pahali olursa, o giin yapacak baska hicbir seyiniz
olmasa bile Dylan gérme firsatindan vazgececeksiniz.).
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para 6demeniz gerekmiyor. Clapton konserine gitmenin
sizin icin firsat maliyeti nedir?

Clapton konserine gitmek icin feda etmeniz gereken
yegane degerli sey Dylan konserini izlemektir. Dylan
konserine gitmemekle sizin i¢in degeri 50 sterlin olan bir
konseri izleme sansini kaybedersiniz, ancak ayni zamanda
Dylan bileti i¢in 40 sterlin 6demekten de kurtulmus olur-
sunuz. Dolayistyla Dylan’t gérmeyerek vazgectiginiz seyin
sizin icin degeri 50 sterlin — 40 sterlin = 10 sterlin olur.
Eger Clapton’t gérmek sizin icin en az 10 sterlin degerin-
deyse, onun konserine gitmelisiniz. Aksi takdirde Dylan’t
izlemelisiniz.

Herkesce kabul edildigi tzere firsat maliyeti iktisada
giris dersinin en 6nemli iki ti¢ fikrinden biridir. Bununla
birlikte, cogu 6grencinin bu kavrami aslinda iyice 6gren-
medigine iliskin elimizde inandirict deliller var.” Paul Fer-
raro ve Laura Taylor isimli iktisatcilar, dogru cevabi verip
veremeyeceklerini gérmek i¢in Clapton/Dylan sorusunu
bir grup 6grenciye yonelttiler. Ogrencilere yalnizca dort
sik verilmisti:

a. O sterlin

b. 10 sterlin
c. 40 stetlin
d. 50 stetlin

Gordigimiiz tiizere dogru cevap, Dylan konserine git-
meyerek feda edeceginiz seyin degeri olan 10 sterlindir.
Ancak Ferraro ile Taylor 6nceden iktisat dersi almis 270
lisans Ggrencisine bu soruyu sorduklarinda 6grencilerin
yalnizca %7,414 dogru cevabi verebildi. Yalnizca dort sik
oldugu icin cevabi rastgele secen 6grencilerin dogru ceva-
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b1 verme olasihigt %25 olacakti. Bir parca bilgi sahibi ol-
mak burada tehlikeli bir seymis gibi géztkiiyor.

Ferraro ile Taylor aynt soruyu daha 6nce hic iktisat
dersi almamis 88 Ogrenciye sorduklarinda 6grencilerin
%17,2’s1 dogru cevabi verdi (iktisat dersi almis olan 6gren-
cilerin dogru cevaplama oraninin iki katindan fazla ama
sans eseri dogruyu bulma olasiligindan yine disik).

Neden iktisat 6grencileri daha iyi performans goster-
mediler? Bence bunun temel nedeni firsat maliyetinin,
tipik bir giris dersinde profesérlerin 6grencilere yonelttik-
letri birkag yiiz kavramdan sadece biri olmast, yani arada
kaynayip gitmesidir. Eger 6grenciler yeterince zaman ayir-
mazlar, farkli 6rneklerde tekrar tekrar kullanmazlarsa, bu
kavram akillarinda asla yer etmez.

Ancak Ferraro ile Taylor baska bir olasiliktan daha
bahsediyorlar: Iktisat dersini veren &gretim gorevlileri
de firsat maliyeti kavramint iyice 6grenmemis olabilirler.
Arastirmacilarimiz, 199 iktisatcidan olusan bir gruba ayni
soruyu yonelttiklerinde katihimcilarin yalnizca %021,6%1
dogru cevap verdi. %25,1’i Clapton konserine katilmanin
firsat maliyetinin O sterlin, %25,6’1 40 sterlin ve %27,6%s1
50 sterlin oldugunu distntyordu.

Ferraro ile Taylor iktisada giris derslerinde yaygin ola-
rak kullanilan kitaplari incelediklerinde, bunlarin ¢ogunda
firsat maliyeti kavramina yeterince 6nem verilmedigini
kesfettiler. Bu durumda, 6grencilerin Dylan-Clapton so-
rusuna cevap verememeleri dogaldi. Ayrica, ders kitapla-
rinda bu kavramin giris diizeyinin Gtesine gececek olgiide
sabirlt ve kapsamli bir yaklasimla ele alinmadigini, hatta en
¢ok okutulan mikro iktisat ders kitaplarinin dizin kisim-
larinda bile “firsat maliyeti” kavramina yer verilmedigini
vurguladilar.
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Oysa firsat maliyeti ilgi cekici pek ¢ok davranis kali-
binin agiklanmasina yardimet olur. Ornegin, Londra gibi
bityiik bir sehir ile Ingiltere’nin kuzeyinde yer alan kiigiik
sehirler arasindaki belirgin kiltiirel farkliliklart ele alalim.
Neden Paddington’da yasayanlar kaba ve sabirsiz olma
egilimi gosterirken, Preston’da yasayanlar daha arkadas
canlist ve kibardir?

Elbette mantiksal 6nermelerle tartisabilirsiniz, ancak
¢ogu insan kabaca betimsel bir bakisla cevap verecektir.
Preston’da yon soracak olursaniz, insanlar durup size yar-
dimct olurlar; Paddington’da yliziintize bile bakmayabilir-
ler. Londra, gezegenimizdeki kentler arasinda en yiiksek
tcretlere ve yapilabilecek seyler konusunda en zengin me-
niye sahip yer oldugu icin burada insanlarin zamanlarinin
firsat maliyeti oldukea ylksektir. Belki de sadece Londrali-
larin biraz daha sabirsiz davranmalari beklenebilir.

Ogrencilerimin hazirladiklart yazili 6devlere “dogal ik-
tisat” adin1 verdim, ¢iinkii 6devlerde biyolojiye giris ders-
leri alan 6grencilerin cevaplayabilecekleri tiirde sorulardan
esinlenilmisti. Evrim teorisi hakkinda bir seyler biliyorsa-
niz, daha 6nce dikkatinizi ¢ekmeyen seyleri gorebilirsiniz.
Teori, diinyamizdaki fark edilmesi ve tizerine dustiniilmesi
ufuk acic1 olan doku ve kaliplar: tespit eder.

Ornegin, iste standart bir Darwinci soru:* Omurga-
i canlt tirlerinin ¢cogunda neden erkekler disilerden ¢ok
daha biiyiiktiir? Ornek vermek gerekirse erkek bir deniz
filinin boyu 6 metreyi ve agithgr 2.700 kilogrami (yaklastk
biyiik bir arabanin agirhigini) asabilirken, disi deniz filinin
agirligt ise sadece 360-550 kilogram kadardur.



Erkek deniz fili neden disisinden ¢ok daha buytiktiir?
FOTOGRAF: STAN RUSSELL

Cogu omurgali canli tiiriinde benzer bir cinsi dimorfiz-
me" rastlanir. Darwinci agiklamaya gbre omurgalilarin ¢o-
gunun ¢ok esli olmast (yani yapabilitlerse erkeklerin birden
fazla es bulmasi) yuziinden erkeklerin disiler icin rekabet
etmeleri gerekir. Erkek deniz filleri sahilde saatler boyunca
birbitlerine saldirip durutlar, ta ki birisi kanlar i¢inde ve
tiikenmis bir halde geri cekilinceye kadar.

Bu kavgalardan galip ¢ikanlar, yiiz kadar disiden olu-
sabilecek bir haremi cinsel olarak kontrolleri altina alirlar.’
Tirin en iyisinin payina diisen Darwinci bir 6dildir bu
ve erkeklerin neden ¢ok daha buytk oldugunu aciklar.
Daha biiyiik bir beden mutant genine™ sahip olan bir erkek
diger erkeklerde giristigi kavgalardan muhtemelen galip ¢1-
kacaktir. Dolayistyla bu genin bir sonraki kusakta ortaya
¢tkmast olasihigr daha yiiksek olacaktir. Kisacasi, erkeklerin
¢ok biiyiik olmasinin nedeni kiiciik olanlarin disileri elde
etme sansinin az olmasidir.

* Cinsi dimorfizm (cift yapililek): Bir canli tirt iginde iki farkli forma sahip olma
durumu (TDK) —ger.
k- Mutant gen: Degisiklige (mutasyona) ugramis gen —gev.
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Tavus kuslarinin biytik kuyruklariyla ilgili de benzer
bir agiklama yapilabilir. Yapilan deneylere gore disi tavus
kuslar1 kuyruk tiiyleri daha uzun olan erkekleri tercih eder-
ler. Parazit tastyan erkeklerin parlak ve uzun tiyleri ola-
mayacagl igin uzun tiylerin sthhatin bir gostergesi oldugu
distnulmektedir.

Hem biytik erkek deniz filleri hem de uzun kuyrukla-
rint sergileyen erkek tavus kuslart agisindan baktigimizda,
bireysel olarak erkekler icin avantajli olan sey grup olarak
erkekler icin dezavantajlidir. Ornegin, 2.700 kiloluk bir
deniz fili, baslica diismant olan beyaz képek baligindan
kagmakta zorlanir. Eger tiim erkek deniz filleri kilolarini
yartya indirebilseler, bu hepsi icin iyi olacaktir. Aralarin-
daki kavgalarin sonuglart degismeyecek, ancak yirtict hay-
vanlardan daha rahat kacabileceklerdir. Benzer sekilde,
tim tavus kuslarinin kuyruklars yari yariya kiictilse, digiler
eskiden yaptiklart gibi ayni erkekleri sececeklerdir, ancak
tavus kuslarinin hepsi dismanlarindan kacarken daha ra-
hat olacaklardir. Buna ragmen, erkek deniz filleri devasa
boyutlarina, erkek tavus kuslari da uzun kuyruk tiylerine
mahkdam olup kalirlar.

Elbette, bu tiir evrimci silahlanma yarislar ilelebet sii-
remez. Belli bir noktada, daha biiyiik bedenin veya daha
uzun kuyrugun dogurdugu ilave korunmasizlik, disilere
daha kolay ulasmanin getirdigi faydaya agir basabilir. Mali-
yetlerle faydalar arasindaki bu denge, hayatta kalan erkek-
lerin 6zelliklerine yansit.

Biyologlarin anlatimlart ilgingtir. Tutarlidir ve dogru
gibi gozitkmektedir. Erkek ve disilerin yasam boyu birlik-
te olduklart tek esli tiirlere baktiginizda cinsi dimorfizme
rastlamazsiniz. Bu, klasik anlaminda bir “istisnalar kaideyi
bozmaz” durumudur: Kaideyi test eder. Cok eslilik, er-
keklerin daha biiyiik olacagt tahminine yol agar. Cok eslilik
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yoksa erkekler daha biiyiik olmaz. Ornegin, albatroslar tek
esli olduklart icin teoriye gore erkeklerle disiler kabaca ayni
buyutklikte olmalidir ki gercekten de boyledir.

[stisnalar kaideyi bozmaz: Tek esli albatroslarda erkeklerle disiler
yaklasik ayni biiyiikliikte olur.
FOTOGRAF: DAVID LEVINE

Biyologlarin cinsi dimorfizmle ilgili anlatist ilgi ¢ekmeye
devam ediyor. Hem hatirlanmasi kolaydir hem de bagkala-
rina anlatirken insan keyif alir. Béyle hikayeler anlatabilir
ve neden anlamli olduklarini kavrayabilirseniz biyolojiyi,
basit bir sekilde kuslarin Aves Familyasina ait oldugunu
hatirlamakla yapabileceginizden daha iyi bir sekilde kav-
rayabilirsiniz. Ayni sey, iktisat ilkelerine dayanan anlatisal
aciklamalar icin de gegerlidir.

Cogu iktisada giris dersinde anlatt unsurundan pek az
faydalaniliyor (ilk zamanlarda benim derslerimde de du-
rum farkli degildi). Bunun yerine, 6grencileri denklem ve
grafiklere boguyorlar. Matematiksel formalizm, iktisat-
ta entelektiiel gelismenin son derece énemli bir kaynagi
olmustur, ancak iktisatla yeni tanisan 6grencilere iktisad1
anlatirken etkin bir ara¢ olmadigr gérilmustir. Mithendis-
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lik 6grencileri ve daha 6nceden matematik dersleri almis
bir avug 6grenci haricinde, iktisad1 esas olarak denklem ve
grafiklerle 6grenmeye calisan 6grencilerin cogu “bir ikti-
sat¢t gibi disinmek” olarak bilinen dustince tarzini asla
gercekten kavrayamazlar. Matematiksel ayrintilart anlamak
icin Oylesine gayret gosterirler ki iktisadi fikirlerin arkasin-
da yatan sezgiyi tamamen gbzden kagirirlar.

Insan beyni, sonsuz cesitlilikteki yeni bilgileri éziimse-
yebilecek kapasiteye sahip fevkalade esnek bir organdir.
Ancak beyin, belli baz1 bicimlerde sunulan bilgiyi daha ko-
lay anlar. Cogu durumda, 6grenciler denklem ve grafikleri
ancak zorlukla kavrayabilitler. Ancak tiiriimiiz bugiine ge-
linceye degin hep hikaye anlaticilar olma 6zelligini tasidigt
icin bu denklem ve grafiklere karsilik gelen fikirlerin anla-
tisal bir bicimde 6ztimsenmesi daha kolaydir.

20 y1l kadar 6nce Cornellde diizenlenen disiplinler arasi
bir yazt yazma programina katildigim sirada bu digtincey-
le sans eseri tanismistm. Programin esin kaynagy, bir seyi
ogrenmenin en iyi yollarindan birinin o sey hakkinda yaz
yazmak oldugunu gosteren bir arastirma idi. Anlatisal 6g-
renme teorisinin 6nde gelen taraftarlarindan olan Walter
Doyle ile Kathy Carter’in yazmis olduklari gibi, “anlatisal
perspektifin 6ztinde, insan ogullart ile kizlarinin deneyim-
lerini genelde ‘hikayelestirme’ye, yani bilgi ile deneyimin
anlatisal bir yorumunu sunmaya yatkin olduklart distincesi
vardir.”® Bir diger anlatisal 6grenme teorisyeni olan psikolog
Jerome Bruner de soyle bir g6zlemde bulunuyor:” Cocuklar,
“olaylar hikayelere doniistiirtrler ve yasadiklari seylere bir
anlam vermeye c¢alistiklarinda, yeni diistincelerin temeli ola-
rak deneyimlerinin hikayelestirilmis bicimini kullanirlar. ...
Bir seyi anlatisal bir yapida kavramadiklarinda onu ¢ok iyi
hatirlayamazlar ve tizerinde diistinmeleri gereken baska sey-
ler ortaya ciktiginda o seyden kolaylikla yararlanamazlar.”
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Kisacast, bilginin anlatisal bicimde 6ziimsenmesi insan
beynine 6zgi bir sey olarak gozitkmektedir. Verdigim do-
gal iktisat 6devleri dogrudan dogruya bunu vurgular. Her
ogrenci, yazisinin bashiginda bir soru sormak zorundadir.
Ogtrencilerden bulabildikleri en ilgi cekici sorulart hazir-
lamalarini istemenin ¢ sebepten otiirti faydali oldugunu
distntyorum: Birincisi, ilging bir soru ileri siirebilmeleri
icin genellikle ¢cok sayida soruyu zihinlerinde kurcalama-
lar1 gerekecektir ki bu baslt basina faydalt bir alistirmadir.
Ikincisi, ilging sorular bulan 6grenciler 6devlerini yapar-
ken daha ¢ok keyif alirlar ve daha fazla enerji harcarlar.
Uclinciist, ilging bir soru hazirlayan bir 6grenci biiyiik bir
ihtimalle bundan diger arkadaslarina da bahsedecektir. Bir
fikri sinifin digina cikarip kullanmazsaniz anlayamazsiniz.
Ama bir kere kendi basiniza kullandiginizda o fikir artik
sonsuza kadar size aittir.

Maliyet-Fayda ilkesi

Maliyet-fayda ilkesi, biitin iktisadi fikirlerin anasidir.
Bu ilke, bir eylemin ancak ve ancak o eylemden elde edi-
lecek ilave fayda ilave maliyetten daha fazlaysa yapilmasi
gerektigini ifade eder. Bundan daha basit bir ilke olabilir
mi? Ancak uygulanmasi o kadar da kolay bir ilke degildir.?

1. Ornek. Yakininizdaki kampiis magazasindan 10
sterline bir calar saat almayt distintirken, arkadasiniz
size aynt saatin sehirdeki Tesco magazasinda 5 ster-
lin oldugunu soyliyor. Sehre gidip saati 5 sterline mi
alirsiniz, yoksa yakindaki kampiis magazasindan mi1
alirsiniz? Her iki durumda da eger saat garanti siire-
si icinde bozulursa tamir edilmesi i¢in saati imalat¢iya
gondermeniz gerekecektir.
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Elbette bu sorunun herkes icin gecerli olan dogru ya
da yanlis bir cevab1 yoktur. Her kisinin ilgili maliyet ve fay-
dalar1 Slgtip tartmasi gerekir. Ancak insanlara bu durumda
ne yapacaklarint sordugunuzda ¢ogu saati Tesco’dan ala-
cagint soyler.

Simdi su soruyu ele alalim:

2. Ornek. Yakininizdaki kampiis magazasindan 1.205
sterline bir diziistd bilgisayar almak Uzeresiniz. Ayni
diztstii bilgisayarint sehirdeki Tesco magazasindan
1.200 sterline alabilirsiniz (garanti kosullari tamamen
aynt: Nereden alirsaniz alin eger arizalanirsa tamir
edilmesi i¢cin imalatciya géndermeniz gerekecektir).
Diziistu bilgisayart nereden alirsiniz?

Bu sefer insanlarin ¢cogu kampiis magazasindan alaca-
gint soyler. Bu, yanls bir cevap degildir. Ancak rasyonel
bir kisinin bu iki Ornekte ne yapmast gerektigini soracak
olursak, maliyet-fayda analizine gbre her iki sorunun ceva-
b1 da ayn1 olmalidir. Sonugta, sehre gitmenin faydast her iki
durumda da 5 sterlindir (tasarruf ettiginiz para miktarr).
Maliyeti ise sehre gitmenin dogurdugu sikintiya ne kadar
deger biciyorsaniz o kadardir. Bu da her iki durum icin
aynudir. Eger hem maliyet hem de fayda ayniysa, cevabin
da ayni olmasi gerekir.

Ancak cogu kisi sehir merkezinden saat alarak yiizde
50 tasarruf yapmanin, 1.205 sterlinde yalnizca 5 sterlin
tasarruf yapmaktan bir sekilde daha biiyiik oldugunu du-
sunir. Ancak bu dogru bir distince sekli degildir. Baska
baglamlarda yiizdelerle dustinmek pekala ise yarar, ancak
bu baglamda gecerli degildir.

Ogrencilere genel bir ilkeyi aciklayan 6rnekler goster-
dikten hemen sonra, onlara ilkeyi kendi baslarina kullan-
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malarint gerektirecek bir alistirma veririm. Saat ve bilgisa-
yar Orneklerinin ardindan onlara su soruyu yoneltiyorum:

3. Ornek. Katilabileceginiz iki is seyahati olsun ve
bunlardan sadece bir tanesinde kullanabileceginiz
bir indirim kuponunuz olsun. 100 sterlin degerindeki
Paris seyahatinizde 40 stetlin veya 1.000 sterlin dege-
rindeki Tokyo seyahatinizde 50 sterlin tasarruf etme
imkaniniz olsun. Indirim kuponunu hangi seyahat icin
kullanirsiniz?

Hemen herkes bu soruya dogru cevap verir: Kuponu
50 sterlin tasarruf edeceginiz Tokyo seyahati icin kullan-
malisiniz, cinkt 50 stetlin tasarruf etmis olacaksiniz, ki
bu 40 sterlinden daha fazladir. Ancak herkesin dogru ce-
vab1 bulmast sorunun sorulmaya deger olmadigt anlamina
gelmez. Tekrar edecek olursak, eger hedefiniz temel fikir-
leri sahip oldugunuz kullanish bilgilerin bir pargast haline
getirmekse, bunu yapmanin tek yolu onlarla hasir nesir
olmak ve farkli 6rneklerle tekrarlamaktir.

Bu kitaptaki sorulart secerken, kisisel olarak ilging bul-
mamin yani sira temel iktisadin en énemli ilkeleriyle ilgili
olup olmadiklarini da g6z 6ntine aldim. Kitabin, bu ilkele-
ri zahmet ¢ekmeden ve hatta eglenerek 6grenmenize yar-
dimect olacagint umut ediyorum. Sorular ilging ve cevaplari
da kisa oldugu icin sohbetlerinizde size bol bol malzeme
saglayacaktir.

Ogrencilerime, sorulara verecekleri cevaplarin gelistiri-
lip stnanmaya uygun zekice hipotezler olarak gorilmeleri
gerektigini séyliiyorum. Cevaplarin o konuyla ilgili séyle-
nebilecek en son s6z olarak goériilmemesi gerekiyor. Ben
Bernanke ile birlikte hazirladigimiz iktisada giris ders ki-
tabinda, Bill Tjoa’nin araba bankamatiklerinin tus takimi
digmelerinde gérme engelliler icin kabartma yazilara yer
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verilmesiyle ilgili 6rnegini kullandigimizda,” biti bana kiz-
gin bir e-posta gondererek bunun asil sebebinin engelliler-
le ilgili yasalarda sart kosulmast oldugunu soyledi. Iddiasin
kanitlayan web sayfasina bir baglant: da géndermisti. Evet,
arabayla gidilen yerlerdekiler dahil biitin bankamatiklerin
tus takimi digmelerinde gérme engelliler icin kabartma
yazilarin olmast yasal bir gereklilik."” Hatta araba banka-
matiklerinde gérme engelliler i¢in kabartma yazilarin kul-
lanilmast nadiren de olsa faydali bile olabilir. Ornegin, ti-
cari bir taksiyle gelip araba bankamatiginden para cekmek
isteyen ama sifresini siirliciniin gérmesini istemeyen kor
bir kisinin durumunda oldugu gibi.

Bu kisiye cevaben yazdigim yazida, 6grencilerime ce-
vaplarinin dogru olmasinin gerekli olmadigint séyledigimi
belirttim. Ancak bu yasal dizenlemenin hangi kosullar
altnda benimsenmis oldugunu distinmesini de istedim
kendisinden. Eger araba bankamatiklerinde gbérme en-
gelliler icin kabartma yazilarin kullanilmast 6nemli 6l¢tide
maliyetli olmus olsaydi, bu kural kabul edilir miydi acaba?
Buyiik bir ihtimalle edilmezdi. Gergekte bu maliyetsiz bir
islemdir. Kabartma yazilarin herhangi bir zarart olmadi-
g1, hatta ara sira faydast dokunabildigi icin bu yasal du-
zenlemeyi yapanlar kabartma yazilart zorunlu tutmanin
avantajli oldugunu distinmus olabilirler pekala —béylece
yilin sonunda faydali bir sey yaptiklarini kendi kendile-
rine soyleyebilirler. Bu 6rnekte, Bay Tjoa’nin agiklamasi
kizgin okurumun ac¢iklamasindan daha anlamhdir. Ancak
baska 6rneklerde, daha iyi veya daha eksiksiz cevaplar da
verilebilir.

Dolayistyla cevaplart elestirel bir gézle okuyun. Kisisel
bilgileriniz sayesinde cevaplarin gelistirilmesine yardimct
olabilirsiniz. Ornegin, gelinlik satan bir butigin sahibi ge-
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linlerin kiyafetlerini kiralamak yerine satin almalarinin bas-
ka bir sebebinin daha oldugunu séylemisti: Gelinliklerin
genellikle bedene tamamen yapisan bicimde hazirlanmasi
ve ayrintili degisikler yapilmasini gerektirmesi (ki kiralanan
gelinliklerde tekrar tekrar degisikler yapilmast miimkiin ol-
maz). Bu olduk¢a makul bir acitklama. Yine de Jennifer
Dulski’nin aciklamasindaki temel iktisadi i¢goriyt gecer-
siz kilmamaktadur.
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Dikdortgen Sut Kutulari ve
Yuvarlak Mesrubat Kutulari

Urtin Tasanminin iktisad

" Trinler neden farkls bigimlerde satilir? Maliyet-fay-

da ilkesini en azindan zimni olarak kullanmadan

bu soruya verilecek cevaplar eksik kalacaktir. Ornegin,

Bill Tjoa’nin araba bankamatiklerinin tus takimi diigmeleri

tzerinde gérme engelliler i¢in kabartma yazilar kullanidma-

styla ilgili aciklamast bu ilkeye dayanir. Tki farkli tiirde ma-

kine tiretmenin maliyeti, bunun yol agacagt her tiirlii makul

fayda tahmininden daha buytk oldugu icindir ki Greticiler
araba bankamatiklerinde kabartma yazilar kullanirlar.

Eger bir urtne eklenecek yeni bir 6zellik, tiiketiciler
acisindan o uriinin degerini (baska bir deyisle faydasini)
yol actig1 ilave maliyetten daha fazla artirtyorsa, Greticiler
genelde bu yeni 6zelligi kullanmak isteyeceklerdir. Nere-
deyse hemen her 6rnekte triin tasarimi, Uriiniin tiketi-



Dikdortgen Siit Kutulari ve Yuvarlak Mesrubat Kutular:

cilerin en ¢ok hosuna gidecek 6zellikleri ile her saticinin
fiyatlarini rekabetci olmaya devam edebilecek kadar distik
tutma ihtiyact arasinda bir 6diinlesmeyi [#rade-off] igerir.

Arabalarin 6zelliklerinin zaman i¢indeki degisimi bu
édiinlesmenin iyi bir 6rnegidir. Ilk arabami 6grenciyken
1961de satin almistim. Aldigim arabanin gazetede ¢ikan
ilaninda suna benzer bir sey yaztyordu: “1955 model Pon-
tiac Chieftain, iki kapili, V8, radyo, kalorifer, diiz vites, 375
dolar”. Giintimiizde elbette biitiin arabalarda kalorifer sis-
temi var, ama 1955’te bu istege baglt bir 6zellikti. Yasadi-
gim Giney Kaliforniya’da ¢cogu arabanin kaloriferi yoktu.
Orada bile, kis mevsiminin soguk gecen birka¢ gliniinde
de olsa kalorifer kullanmak hos olabilirdi. Ancak gelir du-
zeyi o zamanlar ¢ok daha dustiktl ve araba alanlarin ¢ogu,
biraz daha ucuza almak i¢in bu litks 6zellikten vazge¢meye
hazirdl. O dénemde, yalnizca kaloriferli arabalar satan bir
imalatci, daha ucuza kalorifersiz modeller satan rakipleri
karsisinda zarar etme riskini géze almak zorunda kalacaktt.

Ancak gelir diizeyi yiikseldik¢e paradan tasarruf etmek
icin kis soguguna katlanmaya raz1 olan tiiketicilerin sayist
surekli azaldi. Kalorifersiz arabalara olan talep belli bir di-
zeyin altina gerileyince, bayiler artik bu arabalart galerile-
rinde bulundurmamaya basladilar. Misterinin 6zel olarak
istemesi durumunda daha yiiksek fiyata bu arabalari temin
ediyorlards, ancak kalorifersiz bir araba icin hi¢ kimsenin
fazladan para 6demeyecegi acikti. Sonunda, kalorifersiz
arabalar tamamen ortadan kayboldu.

V8 motorlu ilk arabam, 1955’te araba satin alanlarin
en ¢ok tercih ettikleri modeldi. O zamanlar yaygin olarak
bulunan tek alternatif altt silindirli motorlard:. V&in fay-
dasi, altt silindirliyle karsilastirldiginda ¢ok daha cabuk
hizlanmasiydi. Fiyatinin yiiksek olmasinin yant sira biraz
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daha fazla benzin tiiketmesi ise olumsuz yantydi. Ama o
gtinlerde benzin hala ucuzdu.

Ardindan 1970’lerde Arap ilkelerinin petrol ambar-
golart geldi. 1973’ln ortalarinda galonu” 38 sente™ satilan
benzin bir yil sonra 52 sente firladi. 1979°da yasanan ikinci
arz kesintisi yuzinden 1980’e gelindiginde benzin fiyat:
1,19 dolara yiikseldi. Bu artiglar ytziinden pek ¢ok titketi-
ci, V8in ¢abuk hizlanmasinin artik maliyet-fayda testinden
gecmek icin yeterli olmadigina karar verdi ve bu motor
tipi neredeyse tamamen ortadan kayboldu. Altr silindirli
motorlar ABD’de hala yaygindi, ancak 1970’lerden 6nce
Amerikan arabalarinda nadiren kullanilan doért silindirli
motorlar ¢abucak tercih edilen motor haline geldi.

Ote yandan, 1980’lerin ilk yillarinda benzin fiyatlari
mutlak anlamda istikrar kazandi ve diger mallarin fiyatla-
rina nazaran diigmeye bagladi. 1999 itibariyle 1,40 dolar
civarinda olan benzinin galon fiyati, reel olarak 1973’in
ortalarindaki 38 sentlik diizeyinden daha digikti (yani
1999’da 1,40 dolatla satin alinabilecek mal ve hizmetlet,
1973’te 38 sentle alinabilecekten daha azdir). Dolayisiyla
motor hacimlerinin 1990’larda yeniden artmaya baslamasi
pek de sasirtict degildir.

Petrol fiyatlarinin son yillarda yeniden yiikselise ge¢cme-
siyle bitlikte 1970’lerde yasanan egilimlerin tekrar canlan-
digint goriiyoruz. 2005’te ABD’de benzin fiyatinin galon
basina 3 dolara yikselmesinden bile 6nce Ford Motor sir-
keti 10 milde™ 1 galon benzin tiiketen, 3.400 kilogram agir-
ligindaki en biiyiik spor pikap aract olan Excursion mo-
delinin dretimini durdurdu. Yakit tasarrufu ylksek olan

*  ABD’de kullanilan 3,785 litrelik bir 6l¢ti birimi —¢ev.
* - ABD dolarinin yiizde biri —ges.
*#k Yaklasik olarak 1,609 kilometre uzunlugundaki 6l¢t birimi —e.
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